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Value. Shared.

LifeCycle

Evolueert mee 
op het ritme van 
je leven

Dit document bestemd voor verzekeringstussenpersonen. 

In het kader van de AssurMiFID wetgeving mag dit niet

bezorgd worden aan klanten. 
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Source: https://www.tijd.be/politiek�economie/belgie/federaal/1�2�miljoen�pensioenen�liggen�lager�dan�1�500�euro�

netto/10195249.html; https://www.vrt.be/vrtnws/nl/2020/01/16/pensioenen�de�cijfers�en�de�politieke�voorstellen/;

https://www.demorgen.be/nieuws/helft�belgen�gelooft�niet�meer�in�

pensioen~b5cdd7f4/?referer=https%3A%2F%2Fwww.google.com%2F
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... een pensioen-

oplossing op 

basis van 

beleggingen?

WAAROM

... werkt het 

LifeCycle-

concept?

HOE

... vertel ik aan 

mijn klant?

WAT

Overzicht

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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... een 
pensioenoplossing op 
basis van beleggingen?

WAAROM
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Zelf een aanvullend pensioen 
regelen klinkt ingewikkeld en 
gaat me ongetwijfeld veel tijd 
kosten. Ik wou dat een 
specialist me kon helpen. 

De oma van mijn 
beste vriend lijdt aan
pensioenarmoede. 
Wat is dat eigenlijk?

Mijn dochter is huisvrouw, 
net als ik, en krijgt later dus 
geen groot pensioen. Ik 
hoop dat ze nu al spaart. 

Ik heb geld geërfd van 
mijn vader. Gelukkig, want 
van mijn pensioen alleen 
kunnen wij niet leven. 

Waar kan ik zelf 
een pensioen 
opbouwen met een 
redelijk rendement? 

Als ik oud ben wil ik 
evenveel reizen als 
mijn oma en opa. 

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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Lorien (25 jaar)
Pas afgestudeerd, vrijgezel en aan het begin van haar loopbaan

Zeer actief op 
sociale media

Passie voor mode 
en online shoppen 

(o.a. Zalando)

Uitgaan 
met vrienden 

is belangrijk

Pas kort geleden 
aan haar eerste baan 

begonnen

Denkt aan de korte termijn, 
niet aan de verre toekomst

"Ik twijfel vaak over mijn 

financiën. Ik neem niet graag 

alleen beslissingen. Ik vraag 

altijd de mening van mijn ouders 

en vrienden. Mijn pensioen? Niet 

nu.

Dat is een zorg 
voor later."

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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Zo stelt Lorien zich haar leven voor op haar 67ste: 
Altijd onderweg

Hoe kan ik mijn oude dag precies zoals ik wil doorbrengen?

Nog altijd een echte 
modeliefhebber, dol op 

exclusieve merken

Reist veel

Ziet haar vrienden 
regelmatig, bezoekt 

theaters en 
tentoonstellingen

Heeft een hond

25 jaar

67 jaar

€ 2.100/maand 
gewenst pensioeninkomen 

€ 1.311/maand 
wettelijk pensioen

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen

Hoeveel heb ik nodig om mijn pensioenkloof te 
dichten?

Pensioentekort

€ 789/maand€ 189.360*
Tot ik 87 ben

* hypothetisch bedrag dat zou worden bereikt door de pensioenkloof van 789 euro per maand gedurende 20 jaar te dichten
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Sophie (35 jaar)
Een jonge professional die samenwoont met haar vriend

Wordt beïnvloed door 
marketing en trends

Verbonden met 
anderen op sociale 
media

Leeft milieubewust 
en vindt ESG-thema's 
heel belangrijk

Gaat graag 
uit eten met haar 
partner of iets drinken 
met vrienden

Begonnen aan haar 
tweede baan, in een 
advocatenkantoor

"Hoewel pensioen iets is voor 

ouderen, raak ik er steeds meer 

in geïnteresseerd door de 

aandacht die het in de media 

krijgt en onder druk van mijn 

vrienden en collega's. 

Ik denk erover na en

ik ben van plan 
mezelf erop voor 
te bereiden."

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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Zo stelt Sophie zich haar leven voor op haar 67ste:
Een grote rol voor familie, natuur en dieren

Hoeveel geld heb ik nodig om dat leven te kunnen leiden?

Woont op een 
grote boerderij

Verbouwt 
biologische 

groenten en fruit

Houdt ervan voor 
vrienden en 

familie te koken

Heeft samen met haar 
partner een exclusieve 

wijncollectie

35 jaar

67 jaar

€ 2.100/maand 
gewenst pensioeninkomen 

€ 1.646/maand 
wettelijk pensioen

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen

Pensioentekort

€ 454 /maand€ 108.960*
Tot ik 87 ben

Hoeveel heb ik nodig om mijn pensioenkloof te 
dichten?

* hypothetisch bedrag dat zou worden bereikt door de pensioenkloof van 454 euro per maand gedurende 20 jaar te dichten
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Alex (45 jaar)
Manager, getrouwd, twee kinderen

Weinig vrije tijd omdat hij 
voor zijn gezin zorgt

Sport wat 
om gezond te blijven:

gaat 3 keer per week 
joggen

Werkt hard:
werkt in de industriële 

sector en staat aan het 
hoofd van een team 

van acht personen

Vindt zijn informatie 
via zoekmachines en 

blijft op de hoogte van 
de actualiteit 

via nieuwssites

"Ik vind mijn toekomst erg 

belangrijk: ik wil van het leven 

genieten en mijn levens-

standaard behouden als ik met 

pensioen ga. Ik weet dat mijn 

wettelijk pensioen niet 

voldoende zal zijn, dus

heb ik me 
daarop 
voorbereid 
door een 
pensioenplan 
op te zetten."

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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Zo stelt Alex zich zijn leven voor op zijn 67ste: 
Sportief en zorgeloos

Hoeveel geld heb ik nodig om dat leven te kunnen leiden na mijn pensioen?

Zijn kinderen redden 
zich goed: zijn dochter 
werkt bij een tandarts 

en zijn zoon is geoloog

Ziet zijn vijf 
kleinkinderen

één keer per week 
via Skype

Nog steeds heel 
ambitieus, liep 

twee jaar geleden 
zijn laatste 
marathon

Brengt samen 
met zijn vrouw 

veel tijd in Zuid-
Frankrijk door

45 jaar

67 jaar

€ 2.900/maand 
gewenst pensioeninkomen 

€ 1.807/maand 
wettelijk pensioen

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen

Pensioentekort:

€ 1.093/ maand

Hoeveel heb ik nodig om mijn pensioenkloof te 
dichten?

€ 262.320*
Tot ik 87 ben

* hypothetisch bedrag dat zou worden bereikt door de pensioenkloof van 1.093 euro per maand gedurende 20 jaar te dichten
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Wat Alex voor zijn pensioen nodig heeft

De uitdaging van Alex:

Heeft nog maar 22 jaar tot zijn pensioen, 
maar de rente lag nog nooit zo laag. 

Gevolgen:

Hoe lager de rente ...

... hoe meer hij per maand zal moeten 
sparen 

of

... hoe langer hij zal moeten sparen

Hoelang moet je € 50 per maand sparen om op € 100.000 uit te komen?

Aantal jaren sparen nodig met verschillende gemiddelde interestvoeten

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen



13Dit is enkel een schematische voorstelling die niet gebaseerd is op gegevens van een bestaande strategie, portefeuille of bestaand product.

Wat Lorien voor haar pensioen nodig heeft

De uitdaging van Lorien:

Haar pensioen ligt nog ver in de 
toekomst. Voor het zover is, gaat er nog 
veel gebeuren. Moet je in de loop der tijd 
anders gaan beleggen? 

Oplossing: Beleggingen aan 
professionals overlaten

 Beheerd door specialisten 

 In de loop der tijd automatisch 
afgestemd op veranderende 
persoonlijke situatie

Naarmate je ouder wordt, is je belegging steeds minder 
op rendement en steeds meer op zekerheid gericht

start pensioen

rendementsgerichte 
beleggingen 

op zekerheid 
gerichte 

beleggingen 

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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 Met een professionele aanpak worden beslissingen op regels 
gebaseerd, niet op emotie

 Een juist gekozen risico-rendementsprofiel garandeert een 
hoogstpersoonlijke oplossing

 Het risico op verkeerde oplossingen en adviezen is aanzienlijk beperkt

 Een alles-in-één-pakket

 Focus op duurzame fondsen

 Onder beheer bij Risklab – dé specialist op het gebied van beleggingen 
en risico's

 Hoge mate van flexibiliteit door in te spelen op de individuele behoeften 
van klanten

 Garanderen dat de portefeuille van iedere klant voortdurend op de 
lengte van de beleggingshorizon wordt afgestemd

 Rekening houden met veranderende omstandigheden in het leven van 
iedere klant

 De klant hoeft niet het hele fondsenaanbod te kennen; de persoonlijke 
LifeCycle is een onderscheidende factor

De weg naar het ideale pensioenplan?

Gestroomlijnde 
advies

Productoplossing 
op maat

Professioneel 
beheer

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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HOE
... werkt het LifeCycle-
concept?
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Beheerd door specialisten

 Regelmatig geëvalueerd en bijgesteld 

 Gebaseerd op toekomstgerichte 
marktanalyses en op -prognoses

 Gediversifieerd beleggen in 

verschillende activaklassen

 Gepersonaliseerde LifeCycle-

benadering

Gestroomlijnd advies 

 Een juist gekozen risico-
rendementsprofiel, zonder omwegen

 Professioneel beheer op basis van 
modellen

 Beleggen met de nadruk op 
duurzaamheid

Doelgroep/klanten

 Beleggers die op zoek zijn naar 
een moderne oplossing voor 

pensioenopbouw 

 Willen sparen voor een 

persoonlijk doel

 Zoeken maatwerk voor hun 

individuele omstandigheden 

Voorstelling van Allianz LifeCycle
Evolueert mee op het ritme van je leven

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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Waarom mee-evolueren op het ritme van je leven?

De samenstelling van je portefeuille moet bij je actuele levensfase passen
Je leven verandert voortdurend en bereikt steeds weer nieuwe fasen – zorg ervoor dat je portefeuille niet achterblijft

Hoe ouder we worden, hoe meer 
zekerheid we nodig hebben 

Eerste baan Tweede 
baan

Huwelijk Eerste kind Derde baan Sabbatical Pensioen

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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Regelmatige, 

toekomstgerichte 

analyse om de 
portefeuille bij 
te stellen

De portefeuille wordt 

regelmatig opnieuw in 

lijn gebracht met het 

veranderende risico-
rendementsprofiel

De allocatie wordt 

aangepast op basis 

van de levensfase 
waarin je op dat 
moment bevindt,
zodat je steeds 

minder risico loopt 

naarmate je pensioen 

nadert

Klanten en adviseurs 

kunnen relaxen en 

genieten van een 

oplossing waar je geen 
omkijken naar hebt

Waarom in de loop der tijd bijstellen?

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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Waarom diversifiëren met multi-asset?

Aandelen

 Hoger rendement = 

hoger risico

 Eerder geschikt voor 

een langere 

beleggingshorizon

Obligaties

 Lager rendement = 

lager risico

 Eerder geschikt voor 

een kortere 

beleggingshorizon

Meer stabiliteit in je 

portefeuille – dankzij 

brede diversificatie

Benut 

rendementskansen 
van verschillende 

activaklassen

Beperkt het risico van 
de financiële markten 

via diversificatie

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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Scenario's voor de 
kapitaalmarkten

 Modellen van de 
kapitaalmarkt verifiëren 
en eventueel bijstellen

 Aannames over de 
kapitaalmarkt en 
economische scenario's 
herzien

Meer op zekerheid 
gerichte activa

 Voortdurend optimaliseren 
van persoonlijke glidepath

 Toekomstgerichte analyses 
herzien op basis van de 
portefeuillewijzigingen 
vanwege de nieuwe 
dalingsweg

Parameters voor de 
LifeCycle-invulling

 Toekomstgerichte 
marktanalyses

 Prognoses van 
mogelijke risico's

Risico-rendementsprofiel

 Een geschikt risicoprofiel 
wordt vervolgens 
afgestemd op de 
persoonlijke LifeCycle van 
iedere klant 

Regelmatige evaluaties om de toenemende 
focus op zekerheid optimaal aan te pakken

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen



21Theoretisch voorbeeld: niet gebaseerd op een reële strategie of een reëel product.

Hoe dichterbij het pensioen, hoe minder risico (theoretisch voorbeeld)

Het basisprincipe van LifeCycle: evolueert mee op het ritme 
van het leven van je klant

Minder zekerheid nodig 

en (meer) tijd om 

eventuele verliezen te 

boven te komen

Het opgebouwde 

vermogen is binnenkort 

nodig, dus is zekerheid 

belangrijker

op zekerheid gerichte
beleggingen

rendementsgerichte
beleggingen

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen



22Dit is enkel een schematische voorstelling die niet gebaseerd is op gegevens van een bestaande strategie, portefeuille of bestaand product. 

De opties van LifeCycle:
drie verschillende profielen

Allianz LifeCycle 

Defensive
Allianz LifeCycle 

Moderate
Allianz LifeCycle 

Growth

Kies het profiel dat 

aansluit op je individuele 

behoefte aan rendement 

en zekerheid

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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De evolutie van de pensioenoplossing van Lorien:
Allianz LifeCycle Growth

Bron: Allianz Global Investors, oktober 2020. Dit is slechts een schematische weergave. Het rendement van de strategie is geen garantie en het blijft mogelijk verlies te lijden. Dit voorbeeld is louter indicatief. Het is niet bindend voor toekomstige allocaties. De daadwerkelijke 

assetallocatie kan afwijken van het weergegeven glidepath.

"Ik ben bereid meer risico's te 

nemen. Ik heb een lange 
beleggingshorizon en mijn 

spaargeld heeft meer kans om 

eventuele kortetermijnverliezen te 

compenseren. 

Als specialisten mijn beleggingen 

in de loop der tijd aanpassen, hoef 
ik me niet bezig te houden met 
mijn spaargeld. 

Ik heb gekozen voor Allianz 
LifeCycle Growth.

> 25 jaar 15 jaar 5 jaar 1 jaar 

89%
11% 

89%
11%

47%
53% 

30%
70% 

rendementsgerichte

beleggingen

op zekerheid 

gerichte

beleggingen

Allianz LifeCycle Growth Profile
meer op zekerheid gerichte activa 

naarmate het pensioen nadert

0%

20%

40%

60%

80%

100%

> 25 20 15 10 5

Aantal jaren tot pensioen

Allianz GI LifeCycle Global Equities

Allianz GI LifeCycle Emerging
Markets Equities
Allianz GI LifeCycle High Yield
Bonds
Allianz GI LifeCycle Emerging
Markets Bonds
Allianz GI LifeCycle Corporate
Bonds Euro
Allianz GI LifeCycle Bonds Euro

Allianz GI LifeCycle Short-term Euro

Increase of safety-oriented assets

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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De evolutie van de pensioenoplossing van Sophie:
Allianz LifeCycle Defensive

Bron: Allianz Global Investors, oktober 2020. Dit is slechts een schematische weergave. Het rendement van de strategie is geen garantie en het blijft mogelijk verlies te lijden. Dit voorbeeld is louter indicatief. Het is niet bindend voor toekomstige allocaties. De daadwerkelijke 

assetallocatie kan afwijken van het weergegeven glidepath.

"Ik weet dat mijn pensioen nog 
relatief ver weg is. Ik beschouw 

mezelf als een conservatieve 
belegger en wil voorkomen dat ik 

door eventuele forse dalingen
met een te klein vermogen aan 

mijn pensioen moet beginnen. 

Het is voor mij belangrijk dat er 

belegd wordt volgens duurzame 
principes.

Ik heb daarom gekozen voor 

Allianz LifeCycle Defensive."
15 jaar 5 jaar 1 jaar 

53%
47% 

53%
47%

24%
76% 

14%
86% 

rendementsgerichte

beleggingen

op zekerheid 

gerichte

beleggingen

0%

20%

40%

60%

80%

100%

> 25 20 15 10 5

Aantal jaren tot pensioen

Allianz GI LifeCycle Global Equities

Allianz GI LifeCycle Emerging
Markets Equities
Allianz GI LifeCycle High Yield
Bonds
Allianz GI LifeCycle Emerging
Markets Bonds

Allianz GI LifeCycle Corporate
Bonds Euro

Allianz GI LifeCycle Bonds Euro

Allianz GI LifeCycle Short-term Euro

Increase of safety-oriented assets

Allianz LifeCycle Defensive Profile
meer op zekerheid gerichte activa naarmate 

het pensioen nadert

> 25 jaar 

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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0%

20%

40%

60%

80%

100%

25 20 15 10 5

Aantal jaren tot pensioen

Allianz GI LifeCycle Global Equities

Allianz GI LifeCycle Emerging
Markets Equities
Allianz GI LifeCycle High Yield
Bonds
Allianz GI LifeCycle Emerging
Markets Bonds
Allianz GI LifeCycle Corporate
Bonds Euro
Allianz GI LifeCycle Bonds Euro

Allianz GI LifeCycle Short-term Euro

Increase of safety-oriented assets

De evolutie van de pensioenoplossing van Alex:
Allianz LifeCycle Moderate

Bron: Allianz Global Investors, oktober 2020. Dit is slechts een schematische weergave. Het rendement van de strategie is geen garantie en het blijft mogelijk verlies te lijden. Dit voorbeeld is louter indicatief. Het is niet bindend voor toekomstige allocaties. De daadwerkelijke 

assetallocatie kan afwijken van het weergegeven glidepath.

"Ik heb gekozen voor Allianz 
LifeCycle Moderate. 

Ik draag al jaren bij aan mijn 

pensioenplan en intussen heb ik 
een redelijk aanvullend 
pensioen weten op te bouwen. 

Ik voel me niet goed bij extreme 

schommelingen in mijn vermogen, 

maar ik besef dat ik een bepaald 
risiconiveau moet aanvaarden 
om rendement te behalen. Het 

idee van een vloeiend traject 

spreekt me aan." 10 jaar 5 jaar 1 jaar 

69%
31% 

51%
49%

32%
68% 

19%
81% 

rendementsgerichte

beleggingen

op zekerheid 

gerichte

beleggingen

nog 22 jaar 
te gaan 
voor Alex

Allianz LifeCycle Moderate Profile
meer op zekerheid gerichte activa 

naarmate het pensioen nadert

> 20 jaar 

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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ESG als een belangrijke parameter 

Verborgen risico's en opportuniteiten 
(zoals reputatie, menselijk kapitaal, 
intellectueel eigendom, klantloyaliteit en 
de waarde van het merk) 
die veelal met ESG te maken hebben

Verborgen risico's en opportuniteiten 
(zoals reputatie, menselijk kapitaal, 
intellectueel eigendom, klantloyaliteit en 
de waarde van het merk) 
die veelal met ESG te maken hebben

Financiële 
analyse
Financiële 
analyse

Ecologie Klimaatverandering, 

vervuiling, waterbeheer, 

biodiversiteit

Samenleving Mensenrechten, 

arbeidsverhoudingen, 

veiligheid en gezondheid, 

relatie met de samenleving, 

diversiteit

Goed bestuur Samenstelling van de raad 

van bestuur, management-

verloning, bestuurs-

verantwoordelijkheid, rechten 

van de aandeelhouders, 

omkoping en corruptie

De ijsberg-balans bewijst het belang van 

ESG-factoren

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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1 https://www.unpri.org/signatories/signatory�directory Het PRI�evaluatieverslag is gebaseerd op informatie die rechtstreeks van de ondertekenaars afkomstig is. De informatie die daaraan ten grondslag ligt, is niet door 

de PRI of door een gemachtigde partij gecontroleerd. ESG: Milieu, maatschappij en behoorlijk bestuur (Environmental, Social and Governance). Bron: Allianz Global Investors, augustus 2020

Allianz Global Investors: pionier van duurzame 
oplossingen, al sinds 1999

Introductiejaar 
van Global
Sustainability, 
een duurzame en 
SRI-verantwoorde 
beleggings-
strategie voor 
aandelen

AllianzGI hoorde bij de 50 
eerste vermogens-
beheerders die de 
Principles for Responsible
Investing (PRI)¹ van de 
VN ondertekenden. 
Inmiddels zijn de PRI bijna 
2000 keer ondertekend

We hoorden bij de 
eerste drie vermogens-
beheerders die 
wereldwijd een groene-
obligatiestrategie
aanboden – nog vóór 
het Klimaatakkoord van 
Parijs uit 2015

Pionierswerk met 
AfricaGrow: het eerste 
Duitse gemengde 
financierings-vehikel 
dat in de private-equity-
en durfkapitaalsector in 
Afrika investeerde

Op dit moment hebben 
we 158 miljard euro
onder beheer in 
duurzamebeleggings-
strategieën

19991999 20072007 20152015 20192019 20202020

Voor het vierde jaar 
op rij is AllianzGI door 

de PRI beoordeeld 

met een A+ voor de 

algehele aanpak van 

ESG-strategie en 

ondernemingsbestuur1

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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Europa
€ 416 mld. (77%)

VS

€ 95 mld. (18%)

Azië-Pacific

€ 27 mld. (5%)

Particuliere/institutionele klanten

Particulier

€ 153 mld. (29%)

Institutioneel

€ 385 mld. (72%)

Beheerd per regio

ESG-factoren zijn belangrijke drijfveren van beleggingsrendement 

Allianz Global Investors: een breed, goed 
gediversifieerd en actief beleggingsuniversum

Gegevens van 30 juni 2020. Bron: Allianz Global Investors. Eventuele afwijkende totaalbedragen zijn het gevolg van afrondingen. Milieu, maatschappij en behoorlijk bestuur (Environmental, social and governance, ESG)

Aandelen € 125 mld. (23%)

Alternatieve beleggingen € 77 mld. (14%)

Multi-asset € 140 mld. (26%)

Vastrentende effecten € 195 mld. (36%)

Uitgebreide beleggingsexpertise 
en diepgaande inzichten bieden

Een cultuur van risicobeheer in stand 
houden

Op actief beheer focussen

Hoe we waarde creëren

Vermogen onder beheer: EUR 538 miljard 

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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Allianz Global Investors: Wereldwijde samenwerking 
voor meer creativiteit, innovatie en zakelijke voordelen

Gegevens van 30 juni 2020. *Inclusief Sales (verantwoordelijk voor klantenwerving en �contact) en Accountmanagement (verantwoordelijk voor diensten aan bestaande klanten)

VS • Boston • Dallas • Miami • New York • San Diego • San Francisco Europa • Brussel • Frankfurt • Londen • Luxemburg • Madrid • Milaan • München 

• Parijs • Rotterdam • Stockholm • Zürich Azië-Pacific • Hongkong • Kaohsiung • Shanghai • Singapore • Sydney • Taichung • Taipei • Tokio

We verlenen persoonlijke, 
klantgerichte service

We hebben een wereldwijde visie op 
verantwoord beleggen

We bieden inzichten in wereldwijde en 
lokale markten

631 relatiebeheerders* 760 beleggingsprofessionals25 vestigingen 

Hoe we waarde 
creëren

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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Allianz Global Investors: het LifeCycle-concept is ontwikkeld 
in samenwerking met Risklab, de pensioenspecialist van 
Allianz Global Investors

 We nemen uw doelstellingen en vooruitzichten als uitgangspunt

 Op maat gemaakte oplossingen voor de persoonlijke situatie van iedere klant 

 Continue evolutie op basis van uw veranderende behoeften

 Breed perspectief op de volledige portefeuille

 De gehele waardeketen van beleggingen wordt behandeld

 Praktisch en dynamisch aangepast advies

 Toonaangevende kwantitatieve methoden

 Uitgebreid wereldwijd onderzoeksnetwerk met academische banden

 Een zelfontwikkelde digitale tool

"Risklab /                " is een in de Europese Unie en Hongkong geregistreerd handelsmerk. Het handelsmerk "Risklab /                 " is eigendom van Allianz Global Investors GmbH, een Duitse vermogensbeheerder 

(Kapitalverwaltungsgesellschaft) die geregistreerd staat bij de Bundesanstalt für Finanzdienstleistungsaufsicht op grond van het Duitse wetboek van vermogensbeheer (Kapitalanlagegesetzbuch of KAGB) en die een in 

Duitsland bevoegde financiële dienstverlener is.

Persoonlijk advies dat u actief dichter bij uw beleggingsdoelen brengt:

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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WAT
... vertel ik 
mijn klant?
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Openers
Hoe je de aandacht van de klant op pensioenopbouw richt

Start carrière 

“Je pensioen ligt nog heel ver in de 
toekomst, maar je kan nu al met 
kleine bedragen beginnen. Hoe 
eerder hoe beter, zoals je weet: Alle 
kleine beetjes helpen, toch?"

Promotie

"Nu houd je elke maand meer over. Als je 
een deel daarvan in een aanvullend 
pensioen steekt, kan je ook na je pensioen 
dezelfde levensstandaard behouden."

Een verzekeringscontract

“Je hebt je net tegen X 
verzekerd, maar ben je ook van 
je pensioen verzekerd? Als je in 
je levensonderhoud wilt blijven 
voorzien, kan je het best zelf een 
aanvullend pensioen opbouwen."

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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Persoonlijk

 Sluit aan op je persoonlijke 
situatie dankzij een risico-
rendementsprofiel op maat

 De risico-
rendementsverhouding 
evolueert mee op het ritme 
van je leven 

Gerust geweten

 Beleggen met de nadruk op 
duurzame ontwikkeling

Allianz LifeCycle
Voordelen – voor klanten

Beleggen zonder zorgen

 Beheerd door specialisten 
in verschillende 
vakgebieden

 Voortdurend opgevolgd en 
herzien

 Samenstelling regelmatig 
aangepast aan de actuele 
markt en toekomstgerichte 
risico- en 
rendementsverwachtingen

Evenwichtig

 Rendement en risico in 
evenwicht, op basis van 
opportuniteiten op de 
kapitaalmarkten

 Goed gediversifieerde 
multi-assetportefeuille

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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Allianz LifeCycle
Voordelen – voor makelaars

Gestroomlijnd

 Een alles-in-één-pakket

 Professioneel beheer op basis 
van modellen 

 Een juist gekozen risico-
rendementsprofiel, zonder 
omwegen 

Klantgericht

 Speelt in op de individuele 
behoeften van klanten

 Portefeuilles worden 
voortdurend op de lengte van 
de beleggingshorizon 
afgestemd

 Rekening houden met 
veranderende 
levensomstandigheden

Zonder zorgen

 Beheerd door specialisten in 
verschillende vakgebieden

 Voortdurend opgevolgd en 
herzien

 Samenstelling regelmatig 
bijgesteld

ESG-gericht

 Beleggen met de nadruk op 
duurzaamheid

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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WAT bieden wij aan als ondersteunend materiaal?

Nieuw LifeCycle-
onderdeel

Adviserend platform Opportunity23.be

Oplossing: 
3 LifeCycles

Tool voor risico-
evaluatie, met verslag 

(gepland)

Uitleg van 
specialisten

MyLifeCycle.be

Presentatie LinkedIn-materiaal Het materiaal hieronder

7

4

2

8

1

Presales AftersalesVerkoop

3

6

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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WAT heeft opportunity23.be u te bieden?

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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WAT heeft MyLifeCycle.be u te bieden?

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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De integratie in ProLink Life Plan van LifeCycle

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen

De drie LifeCycle profielen zijn eenvoudig als tak 23 fonds te selecteren
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De drie LifeCycle profielen zijn eenvoudig als tak 23 fonds te selecteren

De integratie in ProLink Life Plan van LifeCycle

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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De drie LifeCycle profielen zijn eenvoudig als tak 23 fonds te selecteren

De integratie in ProLink Life Plan van LifeCycle

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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De drie LifeCycle profielen zijn eenvoudig als tak 23 fonds te selecteren

De integratie in ProLink Life Plan van LifeCycle

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen
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De drie LifeCycle profielen zijn eenvoudig als tak 23 fonds te selecteren

De integratie in ProLink Life Plan van LifeCycle

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen

Wat wel kan:

- combinatie van LifeCycle met Plan for Life (tak 21)
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De drie LifeCycle profielen zijn eenvoudig als tak 23 fonds te selecteren

De integratie in ProLink Life Plan van LifeCycle

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen



44

De integratie in ProLink Life Plan van LifeCycle

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen

Waar zie ik de spreiding van de LifeCycle over de 7 fondsen?

• Via een interactieve grafiek op mylifecycle.be

• Op pdf met het ‘glidepath document’, beschikbaar 

op allianz.be en via mylifecycle.be
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De integratie in ProLink Life Plan van LifeCycle

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen

Kan de LifeCycle optie worden toegevoegd aan een bestaand contract?

• Dat kan, maar als er andere tak 23-fondsen aanwezig zijn, dan moet er een switch gebeuren

(geen combinatie van LifeCycle mogelijk met de andere fondsen)

• Dit kan met één switchaanvraag. Wanneer de reserves geswitcht worden naar de LifeCycle 

fondsen, worden ook de toekomstige premies automatisch hieraan toegewezen.
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Dank voor uw 

aandacht!

Vragen?
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Aan beleggingen zijn risico’s verbonden. Beleggingen en de inkomsten daaruit kunnen in waarde stijgen en dalen. Beleggers krijgen mogelijk hun inleg niet volledig 
terug. Beleggers in vastrentende instrumenten kunnen aan diverse risico’s worden blootgesteld, zoals kredietrisico, renterisico, liquiditeitsrisico en het risico van 
beperkte flexibiliteit. Wijzigingen in de economische omgeving en de marktomstandigheden kunnen op deze risico’s van invloed zijn en dit kan zijn weerslag hebben op 
de waarde van de belegging. Gedurende periodes van stijgende nominale rentes dalen vastrentende instrumenten (inclusief shortposities in vastrentende instrumenten) 
gewoonlijk in waarde. Daarentegen stijgt de waarde van deze instrumenten gewoonlijk tijdens periodes van dalende rentes. Het liquiditeitsrisico kan ertoe leiden dat 
uitbetaling of uitstap uit een fonds niet of slechts vertraagd mogelijk is. De volatiliteit (schommelingen) in de waarde van de participaties/aandelen in een fonds kan 
toenemen, mogelijk zelfs aanzienlijk. In het verleden behaalde resultaten vormen geen betrouwbare indicator voor toekomstige prestaties. Indien de valuta waarin de 
historische performance getoond wordt afwijkt van de valuta van het vestigingsland van de belegger, dan dient de belegger zich ervan bewust te zijn dat de getoonde 
performance als gevolg van valutakoersschommelingen hoger of lager kan uitvallen wanneer deze naar de lokale valuta van de belegger wordt omgerekend. Deze uiting 
is uitsluitend bedoeld voor informatiedoeleinden en mag in geen geval worden gezien als een aanbeveling of uitnodiging tot het doen van een aanbod, het sluiten van 
een overeenkomst of het kopen of verkopen van effecten. De beschreven producten of effecten zijn mogelijk niet in alle rechtsgebieden en voor alle categorieën 
beleggers beschikbaar. Verspreiding is alleen toegestaan conform het toepasselijk recht. Deze brochure mag in het bijzonder niet worden verspreid onder ingezetenen 
en/of staatsburgers van de Verenigde Staten van Amerika. De hierin beschreven beleggingsmogelijkheden houden geen rekening met de specifieke 
beleggingsdoelstellingen, de financiële situatie, kennis, ervaring of specifieke behoeften van een bepaald persoon. Er worden geen garanties geboden. De hierin 
gegeven visies en meningen, die zonder kennisgeving kunnen worden gewijzigd, zijn die van de emittenten op het tijdstip van publicatie. De gebruikte gegevens zijn 
afkomstig van verschillende bronnen; wij gaan ervan uit dat ze correct en betrouwbaar zijn op het tijdstip van publicatie. De voorwaarden van een onderliggend aanbod 
of contract dat mogelijk opgesteld of gesloten is of zal worden, zijn van toepassing. Voor een gratis exemplaar van het prospectus, de oprichtingsdocumenten, 
dagelijkse fondskoersen, essentiële beleggersinformatie en de meest recente (half)jaarverslagen kunt u contact opnemen met de beheermaatschappij op het hieronder 
aangegeven adres of met https://be.allianzgi.com. Wij adviseren u deze documenten zorgvuldig door te lezen voordat u gaat beleggen: alleen deze documenten zijn 
bindend. Dit is een marketinguiting die is uitgegeven door Allianz Global Investors GmbH, www.allianzgi.com, een in Duitsland opgerichte vennootschap met beperkte 
aansprakelijkheid, statutair gevestigd aan de Bockenheimer Landstrasse 42-22, D-60323 Frankfurt/Main, Duitsland, die staat ingeschreven bij de lokale rechtbank in 
Frankfurt/Main onder nummer HRB 9340 en die is goedgekeurd door en onder toezicht staat van het Bundesanstalt für Finanzdienstleistungsaufsicht (www.bafin.de). 
Deze mededeling is niet opgesteld overeenkomstig de wettelijke voorschriften ter bevordering van objectieve beleggings(strategie-)aanbevelingen en is evenmin 
onderworpen aan een handelsverbod vóór de publicatie van een dergelijke aanbeveling. Verveelvoudiging, publicatie, of verspreiding van de inhoud, in welke vorm dan 
ook, is niet toegestaan. #1327355

Disclaimer

Informatie bestemd voor verzekeringstussenpersonen


